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Vertriebsspezialist (m/w/d) mit Fokus auf Elektronik /
Leiterplatten

Uber uns

Die CIP GROUP mit Sitz in Mlinchen ging 2004 aus einem Management-Buy-Out der SIEMENS AG
hervor. Gegriindet als Automobil- und Industrielieferant fir Waren und Produkte aus asiatischen
Landern hat sich das Unternehmen zu einer dynamischen Gruppe entwickelt. Heute stehen
vielfdltige und international ausgerichtete Geschaftsmodelle und Dienstleistungen im Fokus.
Innovative, digitale Losungen im Supply Chain Management sowie die Entwicklung und
Produktion eines neuartigen eBikes mit kettenlosem digitalem Antriebssystem bilden das
Kerngeschaft. Die ausgeschriebene Position ist im Bereich Supply Chain Management angesiedelt
und konzentriert sich auf diesen Geschaftsbereich.

lhre Rolle

Als Vertriebsspezialist (m/w/d) im Bereich Leiterplatten agieren Sie an der zentralen
Schnittstelle zwischen unseren Werken und unseren Kunden wie EMS- und OEM-Kunden. Sie
verantworten die strategische Betreuung unserer Key Accounts, den Auf- und Ausbau unseres
internationalen Vertriebsgeschafts sowie die technische Unterstlitzung im B2B-Umfeld. Mit
lhrem fundierten Vertriebserfahrung und technischem Verstandnis tragen Sie mafigeblich zum
Wachstum unseres Unternehmens bei und gestalten langfristige, erfolgreiche
Kundenbeziehungen.

Ihre Aufgaben

e Identifikation, Ansprache und Akquise neuer Kunden und Geschaftsfelder mit klarer
Wachstumsorientierung.

e Aktiver Ausbau und strategische Pflege eines belastbaren Kundennetzwerks.

e Verantwortung der internationalen Betreuung und Weiterentwicklung bestehender
Kunden sowie den nachhaltigen Ausbau von Geschaftsbeziehungen.

e Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien zur Erreichung der Umsatzziele.

e Kalkulation, Angebotserstellung sowie Flihrung von Preis- und
Rahmenvertragsverhandlungen bis zum erfolgreichen Abschluss.

e Enge Zusammenarbeit mit Produktion, Supply Chain, Sales und Technik zur
Sicherstellung von Machbarkeit, Qualitdt und termingerechter Lieferung.




lhr Profil

Abgeschlossenes technisches Studium oder kaufmannische Ausbildung mit
umfassendem technischen Verstandnis.

Mehrjahrige Erfahrung im AulRendienst.

Fundierte Erfahrung im Vertrieb von elektronischen Komponenten oder Leiterplatten
sowie in der Betreuung global tatiger Kunden.

Sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift.

Freude am direkten Kundenkontakt und Reisebereitschaft.

Sicheres Auftreten, ausgepragtes Verhandlungsgeschick und ein souveraner Umgang
mit anspruchsvollen Gesprachspartnern.

Ausgepragte Ergebnisorientierung sowie eine selbststandige und strukturierte
Arbeitsweise.

Kommunikationsstarke, kundenorientierte Personlichkeit, die Freude daran hat, neue
Geschafte aufzubauen und Kundenbediirfnisse zielgerichtet zu erfillen.

Was wir bieten

Zusammenarbeit mit namenhaften Blue-Chip-Kunden der deutschen und europaischen
Industrie.

Ein innovatives, zukunftsorientiertes Umfeld innerhalb einer dynamischen
Unternehmensgruppe mit flachen Hierarchien und einem modernen, kollegialen
Arbeitsumfeld.

Eine verantwortungsvolle, abwechslungsreiche Tatigkeit mit viel Raum fiir eigene Ideen.
Kurze Entscheidungswege und die Maoglichkeit, wirklich etwas zu bewegen.

Eine unbefristete Festanstellung mit attraktivem Gehaltspaket.

Moglichkeit zur Teilnahme an Benefits wie JobRad und eGym Wellpass und die
Moglichkeit zum mobilen Arbeiten.

Interesse geweckt?

Wir freuen uns auf lhre Bewerbung.

Bitte senden Sie Ihre aussagekraftigen Unterlagen per E-Mail an career@cipgroup.com

Ihre Bewerbungsdaten werden ausschlieRlich zum Zweck des Bewerbungsverfahrens
verarbeitet und gemafd den geltenden Datenschutzbestimmungen behandelt.

Kontakt Email: guenther.ziegler@cipgroup.com oder Tel. +49 1713340253



