Sales Manager Automotive (m/w/d) — Fokus Leiterplatten (PCB)

Standort: Home-Office (Deutschlandweit) / Regionales Vertriebsbiiro Reisebereitschaft: ca. 50%
(National & International) Eintrittsdatum: Ab sofort

Uber uns

Wir sind ein weltweit flihrender Akteur in der Leiterplattenindustrie. Mit modernsten Fertigungsstatten
und einem klaren Fokus auf Innovation beliefern wir die Global Player der Automotive-Industrie. Um
unsere Marktfihrerschaft weiter auszubauen und die Mobilitdt von morgen mitzugestalten, suchen wir
einen vertriebsstarken Netzwerker mit technischem Tiefgang.

Ihre Aufgaben: Agieren an der Schnittstelle von Technik und Vertrieb

Strategische Kundenbetreuung: Sie iibernehmen die Verantwortung fiir unsere Key Accounts im
Automotive-Sektor und bauen die Geschéftsbeziehungen durch proaktive Beratung nachhaltig
aus.

Neukundenakquise: Sie identifizieren Marktpotenziale und gewinnen strategisch wichtige
Neukunden (Tier-1 und Tier-2 Zulieferer sowie OEMs).

Projektbegleitung: Von der ersten Anfrage tiber die Design-In-Phase bis hin zur Serienreife
begleiten Sie technische Projekte in enger Abstimmung mit unserer Produktion und F&E.

Marktanalyse: Sie beobachten Trends im Bereich E-Mobilitat, autonomes Fahren und
Infotainment und leiten daraus Vertriebsstrategien ab.

Verhandlungsfiihrung: Sie fihren souveran Preis- und Vertragsverhandlungen auf Management-
Ebene.

lhr Profil: Vertriebsgen mit technischem PCB-Know-how

Erfahrung: Sie verfligen tGber fundierte Berufserfahrung im VertriebsauRendienst innerhalb der
Leiterplattenbranche (PCB).

Branchenkenntnis: Sie sind mit den spezifischen Anforderungen und Qualitatsstandards der
Automobilindustrie (z.B. IATF 16949) bestens vertraut.

Sprachgenie: Sie kommunizieren absolut sicher auf Deutsch und Englisch (Wort und Schrift) —
internationale Meetings sind fiir Sie Routine.

Persoénlichkeit: Sie sind ein Abschlusstyp mit hoher Eigenmotivation, sicherem Auftreten und der
Fahigkeit, komplexe technische Sachverhalte verstandlich zu erklaren.

Ausbildung: Ein technisches Studium (Elektrotechnik, Wirtschaftsingenieurwesen) oder eine
vergleichbare kaufmannische Ausbildung mit hoher technischer Affinitat.

Warum wir?

Innovation: Arbeiten Sie an Projekten fiir die Fahrzeuge der nachsten Generation.



e Global Player: Ein internationales Arbeitsumfeld mit flachen Hierarchien und kurzen
Entscheidungswegen.

e Ausstattung: Ein attraktives Fixgehalt plus Provisionsregelung sowie ein Firmenwagen

e Flexibilitat: Modernes Arbeiten aus dem Home-Office mit modernster IT-Ausstattung.

Werden Sie Teil unserer Erfolgsgeschichte!

Haben Sie Lust, die Zukunft der Automotive-Elektronik mit uns zu gestalten? Dann freuen wir uns
auf lhre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe lhrer Gehaltsvorstellung und
Ihres frihestmoglichen Eintrittstermins.

Kontakt: Email: Renato.Fontes@akmmv.com oder Tel. +49 1719737121
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